® 2
~ ! [ Y QENDRA KOMBETARE BURIMORE ' PARTNERETSHQ|PER| BITI|D The Balkan Trust
Tt .‘ ® §SHOQERINE CIVILE ne SHQIPERI -\ PER NDRYSHIM DHE ZHVILLIM | | Snx Dy

A PROJECT OF THE GERMAN MARSHALL FUND

Ky projekt bashkéfinancohet
nga Bashkimi Evropian

‘
Platformat Crowdfunding
ZBurim Alternativ Financimi




Platformat Crowdfunding:

2 Burim Alternativ Financimi

© 2019 nga Partnerét Shqgipéri pér Ndryshim dhe Zhvillim.
Té gjitha té drejtat e rezervuara.

Ky publikim éshté realizuar me mbéshtetjen e Bashkimit Evropian dhe Balkan Trust for

Democracy, njé projekt i German Marshall Fund i SHBA-sé.
Opinionet e shprehura né kété studim nuk pérfagésojné domosdoshmérisht ato té Bashkimit
Evropian dhe Balkan Trust for Democracy, German Marshall Fund i SHBA-sé, ose partneréve

té tij.

Autorét:

Juliana Hoxha
Erila Haska
Maris Selamaj

1|Page



Tabela e Pérmbaijtjes

TEIMNINOIOGJI@. ¢+ttt ettt bbb 3
Y T bbb 5
Cfaré Eshte CrowdfuNdiNg......ccccueuciiiiiir ettt 6
LIOJEt € CrOWATUNGING . cuteteeeteieierietirieterte sttt ettt seste s be e ste e sbe e ese s esesaesessesessenessenensenessaneans 7
PSE CrOWATUNAING vttt ettt ettt 8
Crowdfunding pér Organizatat JOfiIMPrUrESE...........ovueveieieieiciiciciici e 9
Si Funksionojné Platformat Crowdfunding......c.ecoeeeeennneerciccee e 11
STTE NGIESN NJE FUSNGTE vttt sttt 12
FUSNALA T8 SUKSESSNMIE .ttt 14
Statistika Globale mbi Crowdfunding .........c.ceeuiiiiiiii s 15
Perspektiva e Ballkanit PErENAIMON .....ccuvviieiririeetirecere ettt 17
Kuadri LIGJOr NE EVIOPE. ..ot 20
Sfidat @ CrOWATUNAING .....cuvuiieiiiiicce et 22
RETEIENCA ... 24
Aneks 1: Platformat Crowdfunding ME& t& PEIAONUIA ...c.euevreeueiririeieereriei et 26
Aneks 2: SNEMDUJ NGA SNOIDETIA . .cvtveuiieirieirieesieerte ettt sttt sttt 37

2|Page



Terminologjia

Crowdfunding - Praktika e financimit té njé projekti ose sipérmarrjeje duke ngritur shuma té vogla
parash nga njé numér i madh njerézish.

Crowdfunders - Njé person, grup, kauzé ose organizaté qé mbledh para nga shumé njeréz gé né nivel
individual kontribojné njé shumé relativisht té vogél parash pér té arritur targetin e vendosur.
Crowdfunding me fokus Dhurimin - Para t€ mbledhura nga dhurimi i disa individéve dhe bizneseve, pa
marré asgjé né kémbim. N&é pérgijithési, crowdfunding me fokus dhurimin éshté mé i suksesshém midis
fondacioneve dhe shogatave té bamirésisé.

Crowdfunding me fokus Shpérblimin - Crowdfunding ku mbéshtetésit marrin njé shpérblim né
kémbim té dhurimit té tyre monetar. Llojet e shpérblimit shpesh bazohen né shumén e dhéné nga
investitori. Disa shpérblime jepen né forma té ndryshme nga té cilat investitorét mund té zgjedhin.
Crowdfunding me fokus Kapitalin - Financimi i projekteve dhe bizneseve pérmes investimeve nga
njeréz qé marrin né kémbim aksione ose produkte nga projektet apo kompanité ku investojné.
Crowdinvesting - Njé formé e crowdfunding fokusuar te kapitali. Shumé investitoré té vegjél
investojné shuma té vogla kapitali né kémbim té aksioneve né njé startup ose biznes té vogél.

Engjéj biznesi/ Investitoré - Sipérmarrés té pasur gé investojné kapitalin e tyre personal né start-upe.
Ata investojné né kémbim té aksioneve. Me fjalé té tjera, kur investojné pérfitojné njé pérqgindje
pronésie té start-upit.

Financim fillestar - Lloji i financimit me bazé kapitalin, ku investitori investon njé kapital té caktuar né
njé biznes né fazat e hershme té tij né kémbim té aksioneve.

Financa alternative - Instrumenta financiaré dhe kanale shpérndarjeje jashté burimeve tradicionale si
bankat, tregjet e titujve financiaré (bursa) dhe atyre té borxhit.

Gjenerata Y - Zakonisht konsiderohen ata individé qé kané arritur moshén e rritur me hyrjen e shekullit
té 21té.

Indikatorét Kyc té Performancés - Kéta jané indikatoré kyc té progresit qé masin rezultatet e
planifikuara. IKP japin njé fokus pér pérmirésim strategjik dhe operacional, krijojné njé bazé analitike
pér marrjen e vendimeve dhe ndihmojné né fokusimin e vémendjes né ¢éshtjet mé té réndésishme.
Interes i mbajtur- Njé pjesé e ¢do fitimi qé partnerét e njé investimi apo fondi té kapitalit marrin si
shpérblim.

Huadhénia nga Individé te Individé (peer to peer) - Njé formé e crowdfunding me fokus huadhénien
ndodh kur individé ofrojné hua te individé té tjeré. Ka njé normé fikse kthimi pér kéto lloje kredish.
Huadhénia nga Individé te Biznesi (peer to business) - Njé formé e crowdfunding me fokus
huadhénien ndodh kur individé ofrojné hua te biznesi. Kjo formé éshté e pérshtatshme pér njé publik
té gjeré té interesuar né kthime té larta nga huadhénia.

Kapitali - Pronésia e njé pjesé té kompanisé né formé investimi.

Kapital Sipérmarrés - Investimi i kapitalit né njé start-up nga njé kompani investimi.

Mbéshtetés - Mbéshtetésit jané persona gé japin para pér projekte me géllim realizimin e tyre né
praktiké.

Monetarizim i Aseteve - Njé ményré e pérdorur nga entitete té ndryshme si biznese dhe organizata
pér té gjeneruar té ardhura duke dhéné me qira hapésira, pajisje etj. te klienté té ndryshém.
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Norma e Kthimit - Fitimi apo humbja neto e njé investimi pér njé kohé specifike, e shprehur si pérgindje
e kostos fillestare té investimit.

Pérjashtim Tatimor - Pérjashtim tatimor i referohet té ardhurave ose transaksioneve, té cilat jané té
pérjashtuara nga tatimi. Pérjashtimi tatimor i referohet dhe statusit té njé biznesi ose organizate, e cila
ka kufizim né shumén e té ardhurave ose dhurimeve gé jané té tatueshme.

Pika Shitjeje Unike - Njé faktor gé diferencon njé produkt nga produktet e konkurrentéve té tij si
kostoja mé e ulét, cilésia mé e larté ose produkti inovativ.

Platformat Crowdfunding - Njé website, i cili lehtéson crowdfunding duke u mundésuar njerézve ose
kompanive gé kérkojné para ti mbledhin pérmes publikut. Platformat listojné projekte té ndryshme,
mbledhin dhe procesojné pagesat midis atyre gé japin para dhe atyre gé i marrin ato.

Procesor Pagesash - Jané kompani gé béjné té mundur transaksionet e kartave té debitit dhe kreditit
midis dhuruesve dhe organizatave jofitimprurése/individéve.

Siguria Kibernetike - Ky term i referohet masave té marra pér ta mbajtur informacionin elektronik
privat dhe té sigurt nga démtimi apo vjedhja. Pérdoret dhe pér ti ruajtur kéto té dhéna dhe pajisje nga
kegpérdorimi. Siguria Kibernetike aplikohet pér té dyja software dhe hardware, si dhe informacionin
né Internet dhe mund té pérdoren pér té mbrojtur ¢do gjé qé nga informacioni personal deri te sisteme
komplekse qgeveritare.

Shpérblim - Produkt gé i jepet investitorit né kémbim té fondeve té dhéna né platformén
crowdfunding, si pér shembull njé prototip i produktit, bluzé, objekt i vogél lidhur me projektin ose
kompaniné e financuar, ose dhe njé kartoliné falenderimi si shenjé mirénjohjeje.

Start-up: Njé biznes i ri, gé shpesh pérdor njé teknologji té re ose procese risi dhe zakonisht financohet
nga fonde té jashtme pérvec kapitalit té pronarit.

Vlera e Transaksionit - Cmimi i paguar ose pér té paguar pér njé mall ose shérbim.

Zbritja e Tatimit - Kjo &shté njé zbritje gé ul detyrimin e taksave té njé personi duke ulur té ardhurat e
tatueshme. Zbritjet jané shpenzime gé taksapaguesi bén gjaté vitit té cilat mund té zbriten nga té
ardhurat bruto me géllim gé té gjendet shuma e taksés qé i detyrohet shtetit.

4|Page



Hyrje

Qendrueshméria financiare mbetet njé nga ¢éshtjet mé sfiduese pér organizatat e shoqérisé
civile (OSHCt€) kudo né boté. OSHCté kryesisht mbéshteten né grante, por bazuar né njé
studim té fundit, 93% e pérfagésuesve té€ OSHCve shprehen se marrja e granteve éshté béré
shumé e véshtiré né 18 muajt e fundit (Doane, 2019). Filantropia, ose dhurimi i parave dhe
burimeve té tjera pér njé géllim té pérbashkét ka gené njé nga burimet kyce té té ardhurave,
e cila e ka ndihmuar sektorin pér té diversifikuar financimin (ECNL, 2017).

Fjalori i ngritjes sé fondeve i krijuar nga Shoqata e Profesionistéve té Ngritjes sé Fondeve e
pércakton ngritjen e fondeve si “krijim té aseteve dhe té ardhurave nga burime té ndryshme pér
mbéshtetjen e njé organizate ose njé projekti specifik.”' Ngritja e fondeve siguron té ardhurat
pér njé organizaté me géllim gé ajo té jeté e vetégendrueshme dhe té kontribuojé né misionin
e saj social.

Burimet kryesore té té ardhurave né dispozicion pér OSHCté jané:

a) Filantropia ose dhurimi i parave, ndihmé né natyré nga individé, korporata, organizata
grantdhénése kombétare/ndérkombétare;

b) Financim nga institucione shtetérore pérfshiré grante dhe subvencione, si dhe prokurim
publik;

¢) Grante nga donatoré lokal dhe ndérkombétar;

d) Aktivitete qé gjenerojné té ardhura si shérbime me pagesé, pagesa anétarésimi, investime,
monetarizim asetesh et;j.

Né pérgjithési, metodat e ngritjes sé fondeve ndahen né dy lloje: metoda tradicionale dhe
metoda risi té bazuara né teknikat dixhitale. Metodat tradicionale té ngritjes sé fondeve nuk
pérdorin teknologji té reja ose mjete dixhitale té komunikimit. Kéto metoda pérfshijné
ngritien e fondeve ballé pérballé ose deré mé deré dhe mbledhjen e fondeve né rrugé;
mbledhjen e fondeve pérmes emailit; aktivitete lojérash, si llotari dhe bingo; dhe marrje
trashégimie (ECNL, 2017).

OSHCté kané filluar té pérshtaten shpejt me metodat inovative dhe mjetet dixhitale pér
financimin e aktiviteteve té tyre. OSHCté po pérdorin telefonat, fage webi dhe platforma té
specializuara pér ngritjen e fondeve (Mihalik, 2012).

'Shogata e Profesionistéve té Ngritjes sé Fondeve u themelua né 1960 dhe numéron mé shumé sesa 30,000
individé dhe organizata anétare né mbaré botén.
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Njé metodé risi e ngritjes sé fondeve éshté pérmes shérbimeve celulare si aplikacioni i
pérdorimit té mesazheve me dhuruesit (DMS), MyWallet, dhe SMS Premium (PSMS). DMS i
lejon donatoréve té kontribuojné njé shumé fikse parash te njé organizaté e regjistruar duke
dérguar njé mesazh.?

Njé metodé tjetér e re e ngritjes sé fondeve éshté crowdfunding, e cila po zhvillohet né
ményré eksponenciale midis organizatave jofitimprurése dhe bizneseve. Crowdfunding
mbledh kontribute té vogla nga njé numér i madh njerézish pér njé géllim specifik ose projekt
pérmes internetit. Crowdfunding u eksperimentua fillimisht nga sipérmarrésit si njé ményré
pér té térhequr investime té vogla pér sipérmarrje, kryesisht pérmes internetit (National
Council of Nonprofits, 2018).

Dhurimet pérmes kartave té kreditit €shté njé teknologji e re, e cila konsiderohet njé metodé
shumé e pérshtatshme pér mbéshtetjen e kauzave té mira. Ményrat e pérdorimit té kartave
té kreditit pérfshijné debitin direkt3 dhe blerjet e béra me njé karté krediti specifikisht pér
bamirési.4

Cfaré éshté Crowdfunding

Crowdfunding éshté njé pérpjekje kolektive e shumé individéve té cilét grumbullojné burimet
e tyre pér té mbéshtetur ide té iniciuara nga individé ose organizata. Njé numér i madh
individésh financojné me kontribute té vogla projekte individuale dhe biznese gé i
mundésojné inovatoréve, sipérmarrésve, dhe pronaréve té biznesit té pérdorin crowdfunding
pér té akumuluar kapital financiar (Tordera, Irene, 2012).

Midis metodave té reja té ngritjes sé fondeve, platformat crowdfunding jané duke u pérdorur
jo vetém nga organizatat jofitimprurése, por né vecanti nga organizatat me bazé komunitare
si dhe nga startupe dhe projekte individuale. Mbledhja e dhurimeve mund té béhet onsite qé
éshté metoda tradicionale e crowdfunding dhe online, versioni i dixhitalizuar né epokén e
sotme té internetit.

Né crowdfunding, aktorét kryesoré jané poseduesit e iniciativés (sipérmarrésit, organizatat
jofitimprurése, individét me njé qéllim specifik), ndonjéheré té njohur dhe si pérfituesit,

2Url:
https://www.paysera.com/premium_sms_payments.html?ref=161601&gclid=CjoKEQjw6tepBRDLgLnxouaY_pkB
EiQAPIOiBnXaLunyXhaeer4oyw7zFophCqGGHIhGVsadIKReu3gaAiAw8P8HAQ

3 “Debit Direkt” éshté njé udhézim nga njé donator pér bankén e tij/saj qé autorizon njé organizaté té mbledhé
njé shumé specifike parash direkt nga llogaria e donatorit. Url: https://www.wheel.ie/

4 Url:http://www.moneysupermarket.com/credit-cards/charity/

6|Page


https://www.paysera.com/premium_sms_payments.html?ref=161601&gclid=Cj0KEQjw6tepBRDLqLnxouaY_pkBEiQAPIOiBnXaLunyXhaeer4oyw7zF0phCqGGHlhGVsadIKReu3gaAiAw8P8HAQ
https://www.paysera.com/premium_sms_payments.html?ref=161601&gclid=Cj0KEQjw6tepBRDLqLnxouaY_pkBEiQAPIOiBnXaLunyXhaeer4oyw7zF0phCqGGHlhGVsadIKReu3gaAiAw8P8HAQ
https://www.wheel.ie/
http://www.moneysupermarket.com/credit-cards/charity/

crowdfunders (investitoré, kredidhénés ose donatoré) dhe platformat crowdfunding qé
funksionojné si ndérmjetés.

Llojet e Crowdfunding

Ekzistojné katér lloje kryesore crowdfunding. Né varési té llojeve, platformat crowdfunding
regjistrohen ose si biznese, ose si organizata jofitimprurése. Llojet e kétyre platformave mund
té kategorizohen si mé poshté:

v Crowdfunding me fokus Shpérblimin: Ky model biznesi pérdoret nga sipérmarrés qé

kané nevojé té mbledhin dhurime pér njé projekt specifik duke i dhéné mundésiné
investitoréve té kontribuojné né kété sipérmarrje né kémbim té pérfitimeve jofinanciare
(Tordera, Irene, 2012). Shpérblimet kané njé vleré simbolike dhe ofrohen nga sipérmarrésit
gé pérfitojné dhurimet. Kickstarter dhe Indiegogo jané platformat mé té médha me mé
shumé se 1 miliard $ té ngritura nga dhjetéra, mijéra sipérmarrés (UNDP, 2017).

v Crowdfunding me fokus Huadhénien: Kjo lloj platforme i ofron investitoréve shansin
pér té financuar projektin né kémbim té interesit financiar, dhe sipérmarrésve/iniciatoréve té
projekteve njé kredi me interesa mé té uléta sesa marrja e kredisé nga bankat.> Disa
platforma té kétij lloji luajné rolin e ndérlidhésit midis huadhénésve dhe huamarrésve kur
marréveshja éshté arritur, ndérkohé qé disa veprojné si ndérmjetés dhe béjné pagesat te
huadhénésit (kreditorét). Ka lloje té ndryshme platformash crowdfunding me fokus
huadhénien si a) platforma sociale, té cilat japin mundésiné pér ti dhéné kredi projekteve
sociale pa interes né kémbim; b) huadhénie nga individét te individét (peer-to-peer), ku
diferenca kryesore éshté qé huamarrésit dhe huadhénésit nuk e njohin njéri-tjetrin dhe ky
éshté modeli mé i miré pér huamarrésit gé jané té interesuar né norma té uléta interesi,
pavarésisht riskut té larté (Tordera, Irene, 2012); ¢) huadhénia nga individét te bizneset (peer-
to-business), njé platformé gé ofron kredi pér ndérmarrje té vogla dhe mesme (NMVté) né
kémbim té interesit qé é&shté njé nga llojet e crowdfunding me rritjen mé té shpejté (UNDP,
2017). Disa shembuj platformash jané Prosper, Lending Club, Zopa, Kiva.®

v Crowdfunding me fokus Kapitalin: Kjo éshté lloji i platformés ku njé kompani kérkon té
térheqé investime nga njé grup njerézish né vend té éngjéjve té biznesit, e ashtuquajtur
crowdinvesting. Personat investojné para né kémbim té aksioneve apo pjesé té vogla té
kapitalit né njé kompani.5 Bazuar né njé trend rrités, crowdfunding me fokus kapitalin mund
té arrijé deri né 36 miliard dollaré né 2020, edhe pse kuadri rregullator éshté kufizues
(Barnett, 2015). Disa shembuj jané Seedrs, CrowdCube, FundersClub, dhe AngelList.6

>Url: https://[www.nibusinessinfo.co.uk/content/types-crowdfunding
® Url:https://www.kauffman.org/microsites/state-of-the-field/topics/finance/crowdfunding
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v Crowdfunding me fokus Dhurimin: Kjo lloj platforme éshté dizenjuar pér organizatat
jofitimrurése ose ata qé déshirojné té ngrené fonde pér projekte bamirésie si iniciativa me
impakt social gé i mundésojné komunitetit online té dhurojé shuma té vogla (Tordera, Irene,
2012). Mbéshtetésit dhurojné pa marré dicka né kémbim. JustGiving dhe YouCare jané ndér
platformat mé té njohura dhe té médha me fokus dhurimin (UNDP, 2017). Ka disa platforma
té fokusuara né njé fushé specifike si DonorsChoose e pérgéndruar né dhurimin pér shkollat
publike né SHBA ose Razoo, e cila éshté krijuar si njé platformé e dedikuar pér kauza sociale.6

Disa platforma jané njé hibrid i secilés platformé duke kombinuar pér shembull kredité dhe
blerjen e prototipeve té produkteve gé testohen, ku njé pjesé e financimit duhet té vendoset
pér kredité, dhe pjesa tjetér do té pérdoret pér financuar fillesat e njé produkti ose njé
shérbimi. Kiva éshté njé shembull, i cili pérfagéson platformén crowdfunding hibride qé bén
kombinimin e modelit bazuar né dhurime dhe modelin bazuar né huadhénien nga individét te
individét.

Pse Crowdfunding

Crowdfunding ofron pérfitime pér njé varietet té gjeré pérdoruesish. Ajo ofron fleksibilitet,
angazhim komunitar, dhe njé seri formash financimi. Lloje té ndryshme té platformave
crowdfunding pérfshijné kthim financiar né kémbim ose jo duke i shérbyer géllimeve,
iniciativave, dhe entiteteve té ndryshme (Komisioni Evropian, 2014).

Crowdfunding ka dy pérfitime kryesore pér OSHCté sepse éshté njé metodé eficente pér té
kérkuar dhe marré dhurime dhe mbéshtetje nga njé varietet donatorésh. Ky model mbéshtet
organizatat jofitimprurése pér té promovuar dhe rritur ndérgjegjésimin e kauzave specifike
né mbaré botén. Donatorét kujdesen pér vizibilitetin duke promovuar fushatat crowdfunding
né rastet e platformave me fokus shpérblimin, ku marrin njé shpérblim té prekshém né
kémbim.?

Njé nga avantazhet kryesore té platformave crowdfunding éshté aksesi né financa, njé nevojé
e pérhershme e OSHCve, sipérmarrjeve sociale dhe startupeve. Ndérmarrjet e vogla dhe té
mesme (NMVté) e kané raportuar aksesin né financim si njé nga ¢éshtjet mé urgjente né
raportet e méparshme té Bashkimit Evropian (Komisioni Evropian, 2013), por gjaté vitit té
fundit aksesi né financim pér NMVté éshté ulur né renditje pérsa i pérket problemeve mé
urgjente (European Commission, 2018). Arsyeja éshté qé numri i skemave financiare né

7 “Nénté Fakte qé Shoqgatat e Bamirésisé duhet té Diné rreth Crowdfunding,” Guardian, 11 Néntor 2014, Gjendet
né: http://www.theguardian.com/voluntary-sector-network/2014/nov/11/nine-facts-charities-need-to-know-
about-crowdfunding
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dispozicion dhe platformave crowdfunding éshté né rritje né vendet e BEsé, kurse né vendet
e Ballkanit aksesi né financim vazhdon té jeté njé ¢éshtje shqetésuese.

Crowdfunding éshté njé zgjidhje, e cila plotéson njé boshllék financiar pér sipérmarrjet sociale,
iniciativat krijuese dhe kulturore qé pér shkak té impaktit té& paprekshém dhe pasigurisé sé
larté né treg e kané té véshtiré aksesimin né fonde. Nga ana tjetér, kjo pérbén njé benefit
potencial pér iniciativat, té cilat jané né fazén e hyrjes ose rritjes né ciklin e jetés sé tyre pér té
gjetur mbéshtetje financiare, ekspertizé, njohuri pér njé séré fushash. Krahasuar me llojet e
tjera té mundésive financiare, crowdfunding online redukton kostot administrative, né
vecanti pér sipérmarrjet dhe mund té kualifikohen si ndérmjetés kosto-efektivé (Komisioni
Evropian, 2012).

Crowdfunding mund té fuqizojé sipérmarrjen né terma té aksesimit té fondeve, por gjithashtu
shérben si njé mekanizém i forté marketingu qé garanton ekspozim té larté pér ideté
sipérmarrése. Ai u mundéson pronaréve dhe sipérmarrésve té testojné tregun dhe ideté para
se té targetojné donatorét ose klientét tradicionalé (Root & Husain, 2015).

Nga piképamja e investitoréve/donatoréve, crowdfunding pérbén njé alternativé té thjeshté
té investimit té parave pérmes ofrimit té nivelit té pérfshirjes sipas preferencés sé
investitoréve. Njé tipar i dallueshém i platformave crowdfunding éshté kombinimi i
kontribuesve té vegjél dhe té médhenj me iniciativat qé kérkojné fonde gé né fazat e para
(Komisioni Evropian, 2014).

Platformat sigurojné geverisjen me pjesémarrje duke lejuar njé grup individésh té financojné
njé projekt ose té investojné né njé sipérmarrje. Avantazhi konsiston né faktin qé njé grup i
gjeré investitorésh mund té ndajné njé risk té larté financiar bashkarisht. Nga ana tjetér,
crowdfunding shérben si njé metodé pér térhegjen e remitancave (UNDP, 2017).

Pra, crowdfunding pérbén njé realitet premtues, i cili pritet té tejkalojé kapitalin sipérmarrés
si mjet financimi bazuar né raportimin e Forbes né 2016 (Barnett, 2015).

Crowdfunding pér Organizatat Jofitimprurése

Duke géné se crowdfunding online éshté ende njé koncept i ri relativ, shumé organizata
jofitimprurése kané dyshimet e tyre para se ta pérdorin pér heré té paré (Gore &
DiGiammarino, 2014). Sidoqofté, crowdfunding ndihmon organizatat jofitimprurése té
komunikojné punén e tyre, té gjejné donatoré, té krijojné njé angazhim domethénés dhe té
rrisin impaktin e tyre (National Council of Nonprofits, 2018). Industria Crowdfunding
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parashikohet té pérjetojé rritje né mé shumé se 300 miliard USD né 2025. Ky trend éshté njé
shans i shkélqyer si burim i ri financimi pér organizatat jofitimprurése.?

Crowdfunding me fokus né dhurim dhe disa platforma me fokus shpérblimin kané ngjashméri
me grantdhénien, pasi né té dyja organizatat jofitimprurése dhe individét prezantojné ideté e
tyre né ményra bindése me qgéllim sigurimin e financimit pa marré kthim financiar né kémbim.
Gjithashtu, financuesit jané té interesuar né impaktin social dhe arritjen e géllimeve té
pércaktuara né projekt. Diferenca midis crowdfunding me fokus dhurimin dhe ngritjes sé
fondeve tradicionale éshté gé dhurimet mblidhen pér njé projekt té caktuar, edhe pse
donatorét kané tendencé té dhurojné mé shumé nése organizata i mban ata té pérditésuar
me vazhdimésiné e projektit (Gajda & Walton, 2013).

Ka dy ményra sesi funksionon crowdfunding pér organizatat jofitimprurése. S& pari, ai ndodh
online pérmes prezantimit té ideve/projekteve dhe kryerjes sé dhurimeve; ose onsite, i
organizuar né evente me komunitete té caktuara. Crowdfunding live (crowdfunding on-site)
shfaqg evente live ku pérfagésuesit e OSHCve prezantojné kauzat e tyre te personat e
mbledhur, dhe anétarét e audiencés premtojné dhurime né formatin e njé ankandi.

Nga ana tjetér, crowdfunding online ndodh pérmes platformave web té specializuara, ku
OSHCté mund té arrijné njé audiencé shumé mé té gjeré dhe mund té ndajné fushatat e tyre
pérmes platformave té medias sociale (National Council of Nonprofits, 2018). Platformat
crowdfunding online kané karakteristika té vecanta pér projekte krijuese si Causes jep
mundésiné e rrjetézimit, Fundly ndihmon né mbajtjen e komunikimit me donatorét dhe
Rally.org i jep mundésiné organizatave jofitimprurése té gjejné té€ dhéna dhe statistika mbi
ngritien e fondeve.8 Té dyja modelet gjenerojné rezultate té mira duke iu mundésuar
organizatave jofitimprurése krijimin e marrdhénieve dhe ndérveprimit me donatorét.

Tre fusha mbeten si mé té réndésishmet pér té pérhapur pérdorimin e crowdfunding midis
organizatave jofitimprurése dhe sipérmarrjeve sociale: a) rritja e ndérgjegjésimit rreth
crowdfunding pérmes promovimit té potencialit té tij né ményré pro-aktive; b) krijimi i besimit
pérmes transparencés dhe rezultateve gé vijné nga projektet e financuara; c) stimulimi i
zhvillimit té aftésive né pérdorimin e platformave crowdfunding duke e kombinuar me
aftésité marketing dhe rritjen e aftésive sipérmarrése (De Voldere & Zeqo, 2017).

8Url: https://blog.capterra.com/top-crowdfunding-platforms-for-nonprofits/
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Si Funksionojné Platformat Crowdfunding

Pjesa mé e madhe e platformave crowdfunding vendosin njé tarifé pér t& mbuluar kostot e
lidhura me operacionet dhe mirémbaijtjen e platformés. Né pérgjithési, tarifat variojné nga o-
20%, por pjesa mé e madhe e kompanive vendosin tarifa nga 0% deri né 5%. Kéto platforma
shpesh pérdorin njé procesues pagesash pér té lehtésuar procesin e dhurimit dhe transfertén
e parave. Késhtu, pérdoruesit duhet té paguajné njé tarifé pér mbulimin e késaj kostoje.
Paypal éshté njé nga procesuesit mé té njohur dhe mé té médhenj té pagesave. Disa kompani
aplikojné tarifé fikse dhe tarifé pér njé dhurim (pér shembull 2.9% + 0.3 dollaré/dhurim).
Platforma té tjera crowdfunding, té cilat nuk pérfitojné nga kéto lloje tarifash, marrin njé
bakshish gé jepet vullnetarisht nga dhuruesit.®

Pjesa mé e madhe e platformave crowdfunding aplikojné parimin “gjithcka ose asgjé”, i cili
nénkupton gé organizatorét mund té marrin paraté e mbledhura vetém nése arrijné shumén
e targetuar, ndryshe paraté u rikthehen dhuruesve sérisht. Disa platforma i japin njé shans té
dyté kétyre fushatave pér té arritur objektivin. Vetém pak platforma crowdfunding aplikojné
parimin “merri té gjitha”, i cili nénkupton qé organizatori i fushatés mbledh ¢do gindarké té
dhéné pér fushatén edhe pse nuk e ka arritur targetin.”

Procesi sesi njé organizaté ose individ mund té pérdoré kéto platforma i shpjeguar
shkurtimisht ndahet né hapa si mé poshté:

— Individét ose organizatat duhet té aplikojné né fagen e webit té platformés, me géllim
regjistrimin e njé fushate ose njé iniciative;

— Para-pérzgjedhja e ideve béhet né pérputhje me disa kritere, té cilat varen nga
platforma crowdfunding. Platforma shpesh kontrollon prejardhjen e krijuesit té
projektit dhe vleréson zbatueshmériné e planit crowdfunding. Ka platforma té tjera, té
cilat publikojné ideté né ményré automatike pa béré njé para-pérzgjedhje (De Buysere,
etal., 2012);

— Krijuesi i projektit duhet té pércaktojé njé shumé target (né pérgjithési, shuma
minimum e pranuar nga platformat crowdfunding éshté 500 dollaré) pér periudhén e
pércaktuar. Ai duhet té béjé njé prezantim té idesé, e cila kryesisht éshté né formén e
njé video;

9 Url:https://www.crowdfunding.com/free/

"°Autoriteti i Mbikqyrjes Financiare, “Qasja Rregullatore e Autoritetit t& Mbikqyrjes Financiare ndaj
Crowdfunding né Internet dhe Promovimit té Letrave me Vleré té tregtuara né tregun sekondar nga Media té
tjera” , deklaraté e politikave 14/4 (Mars 2014), www.fca.org.uk/static/documents/policy-statements/ps14-
04.pdf
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Krijuesi i projektit éshté pérgjegjés pér promovimin e fushatave duke pérdorur
gjerésisht rrjetin e tij social dhe mbajtjen e financuesit té pérditésuar rreth procesit;
Pasi projekti/fushata arrin targetin financiar, platforma do té transferojé paraté e
alokuara. Nése projekti nuk e arrin shumén e targetuar, pjesa mé e madhe e
platformave do ti rimbursojné paraté financuesve.

Post Fushata: Né pjesén mé té madhe té rasteve, financuesit vazhdojné komunikimin
me krijuesit e projekteve pérmes platformave crowdfunding. Disa nga
dhuruesit/investitorét preferojné té mbeten té pérfshiré né vendimmarrje dhe disa nuk
preferojné (Gore & DiGiammarino, 2014).

Si t& Ngresh njé Fushaté

Gjithmoné e né rritje, organizatat jofitimprurése pérdorin fushatat si déshmi té punés sé tyre

kur prezantojné para fondacioneve tradicionale grantdhénése pér dhurime té médha.

Individét, ashtu si organizatat jofitimprurése raportojné qé drejtimi i njé fushate éshté i

véshtiré dhe konsumues né kohé. Organizata duhet té caktojé njé staf té dedikuar me aftésité

e duhura dhe kapacitetet e nevojshme pér té drejtuar njé fushaté té suksesshme dhe pér té

gjeneruar fonde. Ndértimi i njé fushate bazuar mbi iniciativa té suksesshme dhe sigurimi i

mbéshtetjes sé donatoréve ekzistues pér fushatén jané parakushte pér té béré njé fushaté

efektive. Gore & DiGiammarino (2014) japin disa késhilla sesi mund té ngrihet njé fushaté simé

poshté:

%

-

Njohja e platformave té ndryshme dhe zgjedhja e té duhurés, e cila pérputhet mé miré
me targetin dhe objektivat e organizatés;

Fol me organizata jofitimprurése té tjera gé kané eksperiencé té méparshme me
fushatat crowdfunding;

Krijo njé skuadér pér fushatén, e cila éshté pérgjegjése pér drejtimin e fushatés dhe
suksesin e saj;

Harto njé plan té detajuar fushate dhe ndaje até me platformén crowdfunding pér té
marré feedback para se té fillojé fushata;

Pérgatit njé prezantim duke pérdorur njé video té shkurtér gé shpjegon cfaré éshté
projekti, pérse nevojiten paraté dhe ¢faré diference do té béjé ky projekt;"

Krijimi i bazés: Promovimi i fushatés me rrjetin e ngushté pér disa javé para se té
lan¢ohet;

Vendosja e objektivave té arritshém dhe géllimi pér té arritur 30% té objektivit gé dy
ditét e para duke pérdorur rrjetin ekzistues;

Krijo njé strategji té re audience pér té arritur objektivin final pas kalimit té cakut 30%;

"Url: https://knowhow.ncvo.org.uk/how-to/how-to-and-why-set-up-a-crowdfunding-campaign
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— Pérfshini rrietin tuaj dhe donatorét ekzistues né shpérndarjen e fushatén né
platformat e tyre, sepse do té krijojé mé shumé besueshméri dhe éshté njé prové e
vlerés sé organizatés;

— Ndiq premtimet e tua dhe pérditéso donatorét rreth progresit té projektit.

Fushatat e suksesshme jané shpesh té mbéshtetura nga strategji marketingu té miré
dizenjuara dhe ofrues profesionisté shérbimesh si fotograf dhe kameraman profesionist
(UNDP, 2017). Koha e shpenzuar né pérgatitjen e fushatave crowdfunding varet shumé nga
shkalla e projektit, madhésia e skuadrés, strategjia e nénkontraktimit dhe lloji i projektit.™

Figurat: Disa statistika mbi fushatat crowdfunding

78%
Pérgindja e fushatave té
suksesshme gé tejkalojné shumén

oy e e targetuar
11 Dité

Koha mesatare pér té
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Shuma mesatare e ngritur

pérgatitur njé fushaté
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9 Javé Fushatat

Kohézgjatja mesatare e njé Crowdfunding 88 UsSD
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24-35
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pérséritin dhurimin né fushata né 3 ditét e para dhe té fundit
jofitimprurése té njé fushate

Burimi: https://blog.fundly.com/crowdfunding-statistics/#nonprofit

Fundly éshté njé platformé crowdfunding, e cila gjeneron té dhéna statistikore né nivel global
mbi platformat crowdfunding. Figura e mésipérme tregon disa fakte specifike mbi fushatat
crowdfunding, té cilat pérditésohen vazhdimisht. Deri tashmé, pjesa mé e madhe e fushatave

2Url: http://[www.crowdcrux.com/hours-per-week-spent-on-a-kickstarter-project-study/
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(78%) priren té tejkalojné shumat e targetuara, té konsideruara si té dhéna goxha inkurajuese
pér té gjitha organizatat jofitimprurése. Té dhénat tregojné gqé pjesa mé e madhe e
donatoréve i pérkasin kategorisé sé té rinjve, dhe shuma e ¢do dhurimi tenton té jeté e vogél
(figura 1).

Fushata té suksesshme

Disa fushata crowdfunding kané béré njé diferencé né komunitete t& médha, si dhe kané
térhequr interesin e shoqgérisé.

Save the Children

Né 2012, Save the Children pérdori Facebook dhe plaformén crowdfunding FundRazr, e
sponsorizuar nga Athenelive pér té ngritur 1 milion dollaré pér fémijét né risk né Horn té
Afrikés gjaté njé fushate té vetme. Q& atéheré, AthenelLive, njé komunitet lojérash ka languar
platformén e vet crowdfunding Gaming for Good, e cila ofron shkarkime lojérash dixhitale né
kémbim té dhurimeve. Platforma arriti té mbledhé 20 milion dollaré pér Save the Children né
emér té Fondit pér Ndihmén e Fémijéve me Ebola, i cili ka pér géllim shpétimin e jetés dhe
mbrojtjen e jetiméve.’

Kryqi i Kug Amerikan

Krygi i Kug Amerikan tenton té kérkojé vazhdimisht dhurime pér katastrofa dhe emergjenca
natyrore duke pérdorur platforma té ndryshme crowdfunding si Indiegogo. Ata kané ngritur
aférsisht 4.7 milion dollaré pérmes platformés Crowdrise.™

Fushata e Barack Obama

Ka politikané qé kané ngritur para pér fushatat e tyre elektorale, dhe njé nga mé té
suksesshmet ka gené fushata e Barack Obamés. Ai pérdori njé strategji crowdfunding me
fokus dhurimin duke targetuar donatoré té vegjél dhe arriti té ngrejé 631 milion dollaré me
dhurime individuale, gjysma e té cilave ishin nga donatoré té vegjél. Gjaté garés presidenciale
té 2008, Obama ngriti 750 milion dollaré, nga té cilat 600 milion dollaré erdhén nga 3 milion
donatoré pérmes fages sé webit barackobama.com.™

3 Url: https://[www.cnbc.com/2014/10/27/10-big-crowdfunding-campaigns-making-a-difference.html?slide=2
4 Url: https://crowdsourcingweek.com/blog/a-framework-for-political-crowdfunding-lessons-from-president-
obama/
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Fushata e Pebble E-Paper Watch

Kompania hodhi né treg njé oré qé do t’i ndihmonte njerézit té shihnin kush po pérpiqgej ti
kontaktonte ata né rastet kur nuk mund ti kontaktonin dot pérmes telefonit celular. Kjo éshté
njé nga fushatat mé té suksesshme crowdfunding me fokus kapitalin, e cila ngriti 10.3 milion
dollaré né 37 dité gjaté fushatés fillestare (Schroter, 2014). Né total, kompania mblodhi 43.4
milion dollaré né crowdfunding dhe mé shumé se 15 milion dollaré si kapital sipérmarrés nga
éngjéjt e biznesit."™

Statistika Globale mbi Crowdfunding

Né 2015 numéroheshin rreth 1250 platforma crowdfunding né gjithé botén (Massolution,
2015). Shumé raporte parashikuan njé numér né rritje té platformave crowdfunding né té
ardhmen pér arsyet e méposhtme: a) Norma e Rritjes sé Platformave Crowdfunding - Né 2012,
kishte mé shumé se 700 platforma crowdfunding né boté. Gjaté 3 viteve, numri thuajse u
trefishua; b) Lehtésimi i Mjedisit Rregullator ~Shumé investitoré jané né gjendje té béjné
investime private pérreth globit duke gené se mjedisi rregullator gjithmoné e mé shumé po
béhet mé i favorshém; c) Inovacionet Teknologjike — Inovacionet teknologjike jané duke prekur
me shpejtési financat alternative. Edhe pse crowdfunding filloi si njé opsion i ngritjes sé
fondeve me fokus dhurimin, sot éshté zgjeruar né platforma crowdfunding me fokus
huadhénien dhe kapitalin. d) Ndryshime né sjelljen e investitoréve — Gjenerata Y preferon mé
shumé metodat online, celularin sesa metodat tradicionale (Drake, 2015).

Crowdfunding ka ngritur njé total fondesh prej 34 miliard dollaré, njé shifér tashmé e
parashikuar nga Massolution (2015). Crowdfunding me fokus shpérblimin dhe dhurimin ka
ngritur 5.5 miliard dollaré, kurse crowdfunding me fokus kapitalin ka ngritur 2.5 miliard dollaré.
Crowdfunding éshté rritur me shpejtési nga financimi pér bamirési né financimin e
sipérmarrjeve. Ndérkohé, industria e crowdfunding ka krijuar 270,000 vende pune.®®

5 Url:https://www.wsj.com/articles/the-10-biggest-crowdfunding-campaigns-where-are-they-now-1525140660
8Url:https://blog.fundly.com/crowdfunding-statistics/
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Grafikut: Statistikat Crowdfunding sipas Rajoneve
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Burimi: Pérshtatur nga “Raporti 2015 Industria Crowdfunding”, nga Massolution, 2015.
Url: http://www.smv.gob.pe/Biblioteca/temp/catalogacion/C8789.pdf

Bazuar né grafikun e mésipérm, Amerika e Veriut z& vendin e paré pér té ardhurat e mbledhura
pérmes platformave crowdfunding (17.2 miliard dollaré), e ndjekur nga Azia (10.5 miliard
dollaré), Amerika e Jugut (85.75 milion dollaré), Ogeania (68.8 milion dollaré), Afrika (24.16
milion dollaré), Europa (6.48 milion dollaré) (grafiku 1) (Massolution, 2015). Biznesi dhe
sipérmarrja jané fushat pér té cilat jané mbledhur rreth gjysma e parave pérmes platformave
crowdfunding globalisht (Hogue, 2017).

Né Amerikén e Veriut, tregu po dominohet nga njé numér i vogél donatorésh/investitorésh té
médhenj gjithmoné e mé shumé, kurse né Evropé ekziston njé dobésim i pjesés sé tregut té
zotéruar nga donatoréfinvestitoré té médhenj. Rritja né Azi éshté udhéhequr kryesisht nga
rritja e gendrueshme né platformat crowdfunding me fokus huadhénien (nga individi te
individét dhe individ te biznesi) né Kiné (Massolution, 2015).

Né Evropé, tregu mé i madh pér financat alternative deri tashmé éshté Britania e Madhe, e cila
z& mé shumé sesa 80% té volumit té tregut né Evropé. Pesé vendet e tjera gé ndjekin Britaniné
e Madhe jané Franca, Gjermania, Hollanda, dhe Finlanda. Britania e Madhe ka platforma
shumé mé té médha dhe té gendrueshme sesa vendet e tjera Evropiane, té ndjekura nga
Gjermania, Spanja, dhe Polonia. Ekziston gjithashtu njé diferencé midis huadhénies nga
individét te individét dhe crowdfunding me fokus kapitalin né té gjitha vendet sepse
platformat me fokus huadhénien nga individét te individét jané shumé mé té médha né terma
volumi financimi sesa platformat crowdfunding e fokusuara te kapitali (Oxera, 2015).
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Figura2: Disa fakte mbi Crowdfunding7
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Burimi: Pérshtatur nga “Nénté fakte qé shoqatat e bamirésisé duhet té diné pér crowdfunding”, Guardian,
2014. Url: http://www.smv.gob.pe/Biblioteca/temp/catalogacion/C8789.pdf

Té dhénat e mésipérme theksojné gé mbéshtetésit gjithashtu ofrojné mbéshtetje jo-
financiare. Media sociale éshté njé kanal ndérmjetés shumé popullor pér promovimin e
fushatave crowdfunding. Nga ana tjetér, kéto té& dhéna mbéshtesin faktin qé ekspozimi ndaj
platformave crowdfunding i ndihmon personat qé kérkojné fonde té gjejné burime té tjera
financimi (figura 2).

Perspektiva e Ballkanit Peréndimor

Sektori crowdfunding né rajon éshté ende né fazé shumé té hershme. Pérveg Kroacisé dhe
Serbisé, vendeve té tjera té Ballkanit Peréndimor u mungon infrastruktura e crowdfunding.
Akademia Crowdfunding éshté bashkéthemeluar nga Programi pér Zhvillim i Kombeve té
Bashkuara, dhe sipérmarrja sociale Brodoto. Né vitet e méparshme, fokusi mé i madh i
crowdfunding né Kroaci ishte né fushén e lojérave, muzikés dhe filmit, ndérsa né 2015 kishte
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njé ndryshim thelbésor, me mé shumé se 10% té fushatave gé vinin nga kauzat komunitare
(Crowdfunding Hub, 2016).

Dy platformat ndérkombétare crowdfunding mé té njohura té pérdorura nga vendet e
Ballkanit Peréndimor jané Indiegogo dhe Kickstarter. Kroacia ka krijuar 3 platforma
crowdfunding, respektivisht njé platformé me fokus dhurimin (Cini pravu stvar), njé platformé
crowdfunding me fokus shpérblimin (Croenergy.eu), dhe njé platformé crowdfunding
multifunksionale (Croinvest.eu) qé inkorporon opsionet e kapitalit, huadhénies, shpérblimit
dhe dhurimit.

Té dyja platformat né Serbi fokusohen te kapitali dhe crowdinvesting (Investing in Idea,
Crowdfunding.Rs), ndérkohé Magedonia (Let's Fund It), Kosova (Kosovoldeas), dhe Mali i Zi
(Slobodatraziljude) kané krijuar njé platformé crowdfunding me fokus dhurimin dhe
shpérblimin. Platforma crowdfunding e Kosovés éshté regjistruar né Zvicér si njé OJF, pasi
éshté e pérjashtuar nga tatimi mbi té ardhurat, dhe dhurimet jané té zbritshme nga tatimi
sipas ligjit dhe rregulloreve pérkatése.

Deri tashmé, nuk ka njé kuadér ligjor specifik mbi crowdfunding né té gjitha vendet e Ballkanit
Peréndimor. Né Kroaci, crowdfunding éshté i rregulluar pérmes Ligjit mbi Tregjet e Kapitalit
(European Crowdfunding Network, 2018); ndérsa né Serbi, u rregullua me Ligjin mbi Tregjet e
Kapitalit dhe Ligjin mbi Kapitalin Sipérmarrés (Universiteti i Beogradit, 2017).
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Grafik2: Fushatat e Financuara pérmes Platformave Lokale Crowdfunding vs Fondet e Mbledhura pérmes
Platformave Lokale Crowdfunding™

mmmm Numri i Fushatave té Financuara
e Fondet e mbledhura pérmes platformave lokale crowdfunding

157
1,500,06%3

y (0]
Kroacia Serbia Maqgedonia Kosova Mal i Zi Bosnje & Shqipéria
Hercegovina

Duke gené se Kroacia dhe Serbia disponojné njé infrastrukturé mé té zhvilluar crowdfunding,
ato zéné vendet e para né terma té numrit té fushatave té financuara, dhe shumés sé fondeve
té mbledhura pérmes platformave lokale crowdfunding krahasimisht me vendet e Ballkanit
Peréndimor (grafik 2). Fakti qé Shqipéria dhe Bosnja jané vendet e vetme, té cilat nuk kané
krijuar njé platformé crowdfunding, é&shté reflektuar né grafikun e mésipérm.

Studimet tregojné qé pér shkak té rrethanave politike, zhvillimi i crowdfunding pér Bosnjén &
Hercegovinén'®, Malin e Zi"9 dhe Shqipériné?° do té kérkojé disa vite.

17 Grafiku 3 pérmban té dhéna komplekse té cilat nxirren nga disa burime: Té dhénat mbi Serbiné dhe Kroaciné
té gjetura né:http://www.ctt.bg.ac.rs/wp-content/uploads/2017/12/Regional_Profile_Serbia.pdf?x20545;
http://eurocrowd.org/wp-content/blogs.dir/sites/85/2018/06/CF_FactSheet Croatia_June2018.pdf; Té dhénat
mbi Malin e Zi, Bosnjé dhe Hercegovinén, Magedoniné dhe Shqipériné té gjetura né
http://crowdfunding4innovation.eu/country-fiches; Té dhénat nga Kosova té gjetura né
https://kosovaideas.com/
Bhttp://crowdfunding4innovation.eu/country-fiches/country-fiche-bosnia-and-herzegovina
http://crowdfunding4innovation.eu/country-fiches/country-fiche-montenegro
*°http://crowdfunding4innovation.eu/country-fiches/country-fiche-albania
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Grafiku 3: Vlera Totale e Transaksioneve dhe Numri i Fushatave Crowdfunding né Ballkanin Peréndimor

I Vlera totale e Transaksioneve e Numrii Fushatave
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Burimi: Pérshtatur nga “Crowdfunding”, Statista,2019. Gjendet né:
https://www.statista.com/outlook/335/crowdfunding

Grafiku i mésipérm tregon paraté e mbledhura pérmes platformave ndérkombétare
crowdfunding dhe numrin e fushatave crowdfunding né vendet e Ballkanit Peréndimor deri
né 2019. Serbia mban vendin e paré né té dyja komponentét si né numrin e fushatave dhe
parave té mbledhura duke ndjekur Kroaciné. Mal i Zi mbetet né vendin e fundit krahasuar me
vendet e tjera té Ballkanit Peréndimor, ku paraté e mbledhura pérmes fushatave nuk
tejkalojné 20,000 dollaré (grafiku 3).

Shqipéria shfaq disa té dhéna kontroversiale duke pasur njé numér té vogél té fushatave
crowdfunding dhe njé shumé té larté té parave té mbledhura. Ky fakt nxjerr né pah gqé vlerae
njé dhurimi éshté mé e madhe sesa né vendet e tjera. Edhe pse Shqipéria nuk ka njé platformé
lokale crowdfunding dhe nuk éshté e lejueshme né shumé prej platformave crowdfunding
ndérkombétare, té& dhénat e mésipérme tregojné qé fushatat organizohen kryesisht nga
diaspora shqiptare.

Kuadri Ligjor né Evropé

Komisioni Evropian (KE) éshté pérgéndruar sé fundmi te platformat crowdfunding si njé burim
alternativ i financimit té OJFve, cka éshté né linjé me objektivat e Komisionit Evropian pér
Bashkimin e Inovacionit, Bashkimin e Tregjeve té Kapitalit, Gazetén e Gjelbér mbi financimin
afatgjaté né ekonominé Evropiane, Planin e Veprimit té Sipérmarrjes 2020, dhe Strategjiné e
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Pérgjithshme Evropiane 2020 pér rritje gjithépérfshirése, té gendrueshme dhe té zgjuar (De
Voldere & Zeqo, 2017). Né 2014, KE adoptoi njé komunikim mbi crowdfunding dhe krijoi njé
grup ekspertésh té quajtur Forumi i Aktoréve Evropian pér Crowdfunding, i cili ofron késhilla
dhe ekspertizé mbi ¢éshtjen né fjalé.

Sipas Qendrés Cambridge pér Financa Alternative, ka katér gasje kryesore rregullatore (UNDP,
2017):
— Mungesé legjislacioni: Pjesa mé e madhe e vendeve Evropiane nuk kané legjislacion;
— Rregullimi i platformave ndérmjetése: Disa lloje platformash crowdfunding si
platformat me fokus kapitalin dhe huadhénien kontrollohen mbi regjistrimin e tyre dhe
kérkesat raportuese;
— Rregullorja e sistemit bankar: Disa platforma me fokus kapitalin dhe huadhénien
konsiderohen banka, té cilat kérkojné njé licensé bankare pér disa operacione;
— Rregullimi né dy nivele: Né SHBA, disa platforma crowdfunding monitorohen né nivel
gendror. Pér shembull, platformat me fokus kapitalin imponojné kufizime té caktuara;
ndérsa platformat me fokus dhurimin kané pérjashtime nga taksat.

Crowdfunding po béhet pérheré e mé i njohur né Evropé, ku né disa vende si Franca, Finlanda
dhe Spanja éshté pérhapur sé fundmi. Poseduesit e platformave crowdfundung duhet ti
pérgjigjen ligjeve mbi mbrojtjen e té dhénave té vendeve respektive.

Disa rregullore nuk jané té aplikueshme ndaj dhurimeve si né Francé, vendi i cili adoptoi
dekretin e fundit né 2014. Dekreti i lejon individét té bé&jné dhurime dhe ti japin hua OSHCve
pa interes ose me norma interesi mé té uléta sesa ato qé ofrojné bankat. Rregullorja e re
paraqiti statusin ligjor té “ndérmjetésit crowdfunding” pér lehtésimin e dhurimeve, huave,
investimit té startupeve. Njé organizém i pavarur administrativ i Bankés sé Francés mbikqyr té
gjithé ndérmjetésit crowdfunding.

Ligji 5/2015 “Mbi Promovimin e Financimit té Biznesit” rregullon crowdfunding né Spanjé, por
nuk aplikohet pér crowdfunding nga OSHCté.>'Disa pérdorues ankohen pér kufizimet e ligjit
mbi shumat gé mblidhen pérmes crowdfunding. Pér shembull, investorét jo té kualifikuar nuk
investojné mé shumé se 3,000 Euro pér projekt ose mé shumé se 10,000 Euro brenda njé
periudhe 12 mujore né projekte té publikuara né njé platformé té vetme crowdfunding (ECNL,
2017).

Duke marré né konsideraté qé crowdfunding ka njé rritje eksponenciale; disa vende si Britania
e Madhe, Hollanda, Gjermania, dhe SHBA kané hartuar legjislacion mé favorizues (UNDP,

' Uria Menndez (2015) “Gazeta mbi Ligjin e Korporatave dhe Komercial”, Link:
http://www.uria.com/documentos/circulares/730/documento/5685/053 April 2015 ENG_Crowdfunding_.htm

21| Page


http://www.uria.com/documentos/circulares/730/documento/5685/053_April_2015_ENG_Crowdfunding_.htm

2017). Italia ishte i pari vend gé miratoi Ligjin 221/2012, ligji mbi Crowdfunding me fokus
kapitalin né 2012 gé lejon startupet inovative té ngrené fonde online. Kjo konsiston né rregulla
pér implementimin e ligjit, i cili mbulon krijimin e platformave, kérkesat pér regjistrimin e tyre,
rregullat e sjelljes dhe ofertave (Drake, 2015).

Né Shqipéri, nuk ka njé legjislacion gé rregullon praktikén e crowdfunding, si dhe nuk ka njé
platformé crowdfunding té regjistruar. Partnerét Shqipéri ka kryer disa intervista me
pérfagésuesit e bankave dhe organizatat jofitimprurése lidhur me pérdorimin e kétyre
platformave nga OJFté. Situata duket e pagarté duke pérfshiré mungesé njohurie dhe kuptimi
té pérbashkét midis aktoréve qé operojné né kété fushé. Pérfagésuesit e bankave shpjeguan
gé nuk ka njé rregullore té pércaktuar nga Banka e Shqipérisé pér té ndaluar dhurimin pérmes
platformave crowdfunding. Arsyet pér kété barrieré jané rregulloret e brendshme kufizuese
dhe mungesa e infrastrukturés sé bankave tregtare, té cilat ndalojné kéto lloje operacionesh
pér organizatat jofitimprurése. Vetém tre banka zotérojné infrastrukturén e-commerce né
Shqipéri, nga té cilat njéra ka bashképunuar me disa OJF pér té aplikuar opsionin e dhurimit té
inkorporuar né fagen e webit té organizatés.

Sfidat e Crowdfunding

Pérsa i pérket sfidave qé pengojné platformat online crowdfunding, disa fushata rezultojné
mé pak té suksesshme né krahasim me pérpjekjet dhe kohén qé éshté investuar. Platformat
me fokus shpérblimin dhe kapitalin, g€ nénkuptojné kthimin financiar, konsiderohen se kané
rrezige mé té larta pér investitorét |/ kontribuesit. Céshtjet kryesore té adresuara nga
legjislacioni i BE jané pastrimi i parave, reklama, mbrojtja e konsumatorit dhe mbrojtja e
pronésisé intelektuale (UNDP, 2017).

— Mashtrimi éshté njé nga shgetésimet mé kritike né lidhje me crowdfunding, sepse kéto
platforma mund té jené njé zgjidhje pér té financuar mashtrime mé shumé se skemat
e tjera té financimit, sepse nuk ka kontakt personal midis investitorit dhe organizatorit
té projektit. Prandaj, 64% e pérdoruesve té platformés perceptojné njé nivel rreziku
nga mesatarja né shumé té larté;

— Eshté e nevojshme njé strategji komunikimi né ményré qé njé fushaté té arrijé qéllimin
e caktuar, gé do té thoté gé ju duhet kohé&, burime njerézore dhe njohuri. Kryesisht,
mungesa e kétyre burimeve béhet njé pengesé pér déshtimin e projektit / fushatés, e
raportuar kjo nga 66% e ndérmarrjeve sociale;

— Ideatoréve té projektit duhet té béjné publike njé ide inovatore dhe unike dhe
informacione me vleré cka démton té drejtat e pronésisé intelektuale;
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— Gjithkush mund té dhurojé dhe té investojé né njé fushaté pérmes njé platforme
crowdfunding, por jo té gjithé financuesit kané kapacitete pér té vlerésuar rrezikun
financiar té projektit ose investimit. Nga ana tjetér, investitorét kané véshtirési né
monitorimin e statusit, rezultateve dhe impaktin e projektit pas pérfundimit té
fushatés dhe arritjes sé géllimit;

— Mungesa e kuadrit rregullator té favorshém éshté njé tjetér pengesé, e cila raportohet
nga shumica e ndérmarrjeve sociale;

— Siguria kibernetike vlerésohet me risk mesatar deri né shumé té larté nga shumica e
pérdoruesve té platformés;

— Ndértimi i interesit té pérbashkét dhe krijimi i besimit tek financuesit &shté gjithashtu
njé sfidé né pérvojén e crowdfunding;*

Pérve¢ konkurrentéve tradicionalé, platformat crowdfunding tani kané njé konkurrencé né
rritje né rrjetet sociale si Facebook. Né ditét e sotme, Facebook i lejon té gjithé, jo vetém
organizatat jofitimprurése, pér té mbledhur fonde dhe &shté lehtésisht i pérdorshém né raste
emergjencash. Pérveq késaj, miqté dhe personat e interesuar mund ta shohin fushatén dhe té
kontribuojné drejtpérdrejt népérmjet tij.?3

22 Url: https://[www.floship.com/7-potential-problems-with-crowdfunding/
3 Url:https://www.ideaplotting.com/facebook-vs-gofundme-crowdfunding/
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Anekse

Aneks 1: Platformat Crowdfunding mé té pérdorura

#PlatformatCrowdfundingmeFokusDhurimin

GLOBALGIVING

GlobalGiving &shté komuniteti mé i madh i crowdfunding gé lidh organizata jofitimprurése,
donatoré dhe kompani né pothuajse ¢do vend té botés. GlobalGiving éshté njé organizaté
jofitimprurése qé e bén edhe mé té lehté dhe té sigurt pér t'i dhuruar projekteve kudo né boté,
duke u siguruar organizatave jofitimprurése mjete, trajnime dhe mbéshtetjen qé ata kané
nevojé pér t'u béré mé efikas. Platforma ka mbéshtetur 22,178 projekte me njé vleré totale
prej 178 milioné dollaré.

— Rreth Platformés

Cdo organizaté jofitimprurése, kudo né boté mund ti bashkohet GlobalGiving pér té krijuar njé
fage né platformé pér té ngritur fonde dhe pér té aksesuar mjete, trajnime, mbéshtetje té
drejtpérdrejté, para dhe ¢mime bonus. Individé, kompani, dhe fondacione mund té dhurojné
tek organizatat jofitimprurése té regjistruara né platformé. Eshté e lehté dhe e sigurt pér ta
sepse GlobalGiving shqyrton ¢do organizaté té regjistruar né platformé. Platforma vleréson
kapacitetin e organizatés pér té zbatuar aktivitetet dhe pér té komunikuar punén e saj,
marrédhéniet e organizatés me financuesit e méparshém dhe llogaridhénien e saj,
pajtueshmériné me udhézimet anti-terror dhe udhézimet ndérkombétare pér filantropiné.
Platforma ka njé program té fuqgishém, i cili u vjen né ndihmé profesionistéve té rinj té
zhvillojné aftésité, lidhjet dhe ndjeshmériné e nevojshme pér t'u béré udhéhegésit e
suksesshém té ndryshimeve sociale. Organizatat jofitimprurése u dérgojné raporte tremujore
mbéshtetésve lidhur mé aktivitetet qé jané kryer dhe rezultatet e arritura pér ti mbajtur ata té
informuar. Njé pérfagésues i GlobalGiving viziton ¢do organizaté personalisht njé heré né dy
vjet. Projektet qé grumbullojné té paktén $ 5,000 dollaré nga té paktén 40 donatoré uniké
gjaté kohés qé fushata shfaget pér publikun dhe pérfundojné procesin e pérfundimit té
kontrollit mund té konsiderohet njé partner i pérhershém me GlobalGiving.

— Kategorité e mbéshtetjes

Edukim, Fémijé, Shéndetési, Gra dhe Vajza, Zhvillim Ekonomik, Té Drejtat e Njeriut, Mjedis,
Rimékémbja nga Katastrofat, Uria, Kafshét, Art dhe Kulturé, Teknologji, Ndryshimet
Klimatike, Sport, Mikrofinancé, Demokraci dhe Qeverisje, LGBTQAI, Asistencé Humanitare.
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— Cmimet & Tarifat

Nuk ka kosto pér organizatat jofitimprurése pér t'u béré pjesé e komunitetit GlobalGiving.
Ndérkohé, ekziston njé tarifé 12% e pérkrahjes pér organizatat jofitimprurése dhe njé tarifé
prej 3% pér procedimin nga palét e treta pér 5,000 dollarét e paré té ngritur nga organizata né
platformé. Pasi organizatat grumbullojné 5.000 dollaré pér GlobalGiving, tarifat e mbéshtetjes
pér jofitimprurésit zvogélohen né 5% pér organizatat e regjistruara né SHBA dhe Britani té
Madhe dhe 7% pér organizatat e regjistruara jashté Shteteve té Bashkuara dhe Britanisé sé
Madhe, ndérsa pagesa pér tarifén e procesimit prej 3% mbetet fikse.

— Afatet Kohore

Né pérgjithési, fushatat zgjasin njé muaj, ndérkohé qé organizatat gé béhen partneré té
pérhershém mund té zgjasin njé, tre ose mé shumé vite.

YOUCARING

YouCaring éshté njé platformé e dedikuar e regjistruar si biznes qé ka udhéhequr fushata
crowdfunding pér sigurimin e dhurimeve pa pagesé dhe té thjeshta online dhe mbéshtetjen
pér ¢éshtje humanitare. Deri mé tani, komuniteti YouCaring ka arritur njé numér prej 8 milion
dhe ka ngritur mbi 1 miliard dollaré pér ¢éshtje humanitare.

— Rreth Platformés

Njé fushaté né YouCaring ka tre faza: a) Krijo - Formati i platformés YouCaring pér ngritjen e
fondeve lejon krijimin e njé fageje efektive pér fushatén, népérmjet pérshkrimit té njé historie
bindése, vendosjes sé disa fotove dhe videove dhe duke postuar pérditésime; b) Shpérnda -
Aktivizimi i rrjetit social népérmjet shpérndarjes sé fushatés né kanale té ndryshme; ¢)
Grumbullo - YouCaring nuk grumbullon dhurimet tuaja direkt. Té gjitha transaksione e
dhurimeve pérpunohen dhe shpérndahen nga llogarité e paléve té treta (procesorét e
pagesave si PayPal). Kéto llogari jané krijuar nga organizatorét ose pérfituesit e fondeve dhe
jané té lidhura direkt me platformén YouCaring. YouCaring nuk ka akses direkt mbi shumén e
ngritur nga organizatorét, dhe nuk ka kompetencén pér té transferuar fonde midis
procesoréve té ndryshém té pagesave apo llogarive bankare. Kur krijon njé fushaté né
Youcaring, éshté e nevojshme té lidhen fondet me njé llogari WePay ose PayPal. WePay éshté
procesori kryesor i pagesave pér dhurime me bazé né Shtetet e Bashkuara, ndérkohé gé
organizatorét e fushatave né rang ndérkombétar duhet té pérdorin PayPal. Té gjitha dhurimet
depozitohen tek llogarité e WePay dhe PayPal té lidhura me fushatén.

— Kategorité e mbéshtetjes
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Mjekési, Sémundjet Kancerogjene, Pérkujtimore, Shkollé, Bamirési, Organizata Jo-
fititmprurése, Kafshét Shtépiake, Sémundja e Kancerit té Gijirit, Shkollim, Besim né Fe,
Adoptim, Udhétime me Misione Humanitare, Komuniteti, Skleroza Amiotrofike Laterale
(SAL), Grupe, Emergjenca, Familja, Sporte, Vullnetarizém, Veteranét.

— Cmimet & Tarifat

YouCaring siguron njé fushaté pa pagesé, qé do té thoté platforma nuk mban asnjé pagesé,
megjithaté ato zakonisht marrin “bakshishe” nga donatorét. Procesori i dhurimit mban 2.9%,
plus 0.30 dollaré pér transaksion. Vlera e shumés sé disbursuar do té jeté e barabarté me
shumén e ngritur, minus tarifén e procesorit té pagesave.

— Afatet Kohore

Fushatat e ngritura né YouCaring nuk kané njé afat kohor apo daté té pércaktuar pér
pérfundimin e fushatés. Nése organizatorét e fushatés zgjedhin té shtojné kohé pér té arritur
tragetin e synuar, ata mund ta ndryshojné até né ¢do kohé. Ndérkohé qé nuk ka njé limit kohor
specifik pér ngritjen e fondeve, fushatat mé té suksesshme kané ndodhur né njé periudhé prej
2 deriné 6 javé.

GOFUNDME

GoFundMe éshté njé platformé online e regjistruar si njé biznes, qé siguron shérbimet e saj
pérmes fages sé internetit dhe aplikacionit celular. GoFundMe e bén jashtézakonisht té lehté
pér té ngritur fonde online pér gjerat gé kané mé shumé réndési pér njerézit. Né vetém disa
minuta, individé dhe organizata jofitimprurése mund té personalizojné fushatén e tyre dhe ta
ndajné até me persona té tjeré né jetén e tyre. GoFundMe éshté platforma mé e madhe né
boté, me mé shumé se 5 miliard dollaré té ngritur deri mé tani. Me njé komunitet prej mé
shumé se 50 milioné donatoré, GoFundMe po ndryshon ményrén se si bota dhuron.

— Rreth Platformés

Hapi i paré pér té nisur njé fushaté éshté duke u regjistruar népérmjet njé adrese emaili dhe
mé pas té krijohet fushata. Pas vendosjes sé fotos dhe videos, organizatori i fushatés duhet
té shkruajé historiné. Mé pas, ata mund ta ndajné fushatén me rrjetin e tyre né median sociale
dhe té nisin ngritjen e fondeve. Kur fushata del online, krijuesi ka té drejté ta editoj historinég,
ta shpérndaj vazhdimisht fushatén, té postojé pérditésime, té vendosi térhegjet dhe té shtoj
kontakte. Me GoFundMe, organizuesi i fushatés mund te mbaj té gjithé shumén e ngritur.
Sapo GoFundMe nis té& marri dhurime online, organizatori i fushatés mund té kérkojé njé
térhegje né ¢do kohé. Térhegja e parave nuk afekton metrin e progresit té shfaqur né fushaté.
Transfertat bankare mund té marrin 2-5 dité pune pér té kaluar né llogariné e organizatorit.
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Arritja e targetit nuk éshté e detyrueshme. Fushata mund té marré donacione edhe pasi arrin
géllimin, metri i progresit do té shfagi qé organizatori i fushatés ka marré mé shumé
donacione se sa shuma e kérkuar.

— Kategorité e mbéshtetjes

Edukim, Mjekési, Bamirési, Emergjenca, Kafshét, Pérkujtimore, Vullnetarizém, Sporte,
Déshira, Konkurse, Té Sapomartuar, Besimi né Fe, Udhétim, Kreativitet, Komuniteti, Evente,
Biznes, Familja.

— Cmimet & Tarifat

GoFundMe mban 5% té dhurimeve té ngritura né platformé. Ekziston gjithashtu njé 2.9% tarifé
pér cdo pagesé né cdo dhurim, bashké me 30 cent pér ¢do dhurim. GoFundMe né disa vende
merr vetém tarifén e pagesés.>*

— Afatet Kohore

Me GoFundMe, nuk ka afat té pércaktuar apo limite kohore. Fushata mbetet né platformé deri
né momentin qé organizatori vendos té bllokojé dhurimet apo té fshijé fushatén. Pjesa mé e
madhe e organizatoréve e 1éné fushatén e tyre aktive né njé periudhé té papércaktuar pér t’iu
rikthyer komenteve dhe mbéshtetjes qé ata kané marré.

#PlatformatCrowdfundingmeFokusShpérblimin

KICKSTARTER

Kickstarter éshté njé kompani e pavarur dhe e kontrolluar nga themeluesi, né té cilén punojné
sé bashku 115 punonjés né njé fabriké té vjetér lapsi né qytetin e New York-ut. Ata punojné pér
té ndihmuar persona me projekte krijuese dhe inspiruese. Platforma ka mbéshtetur mé shumé
se 34,000 projekte (dhe ka shpallur shumé projekte té tyre)

— Rreth Platformés

Megjithése organizatat jofitimprurése jané té mirépritura té shpallin projektet e tyre né
Kickstarter, projektet nuk premtojné té ngrené fonde pér bamirési apo kauza té ndryshme.
Fondet e ngritura pérmes Kickstarter duhet té shkojné pér lehtésimin e projektit té pérshkruar
nga krijuesi i projektit né fagen e fushatés. Kickstarter nuk lejon investime. Megjithaté, ¢do
projekt ka nevojé pér njé plan pér té krijuar dicka dhe pér ta ndaré até me komunitetin
mbéshtetés. Zakonisht, ato jané eksperienca shumé té vecanta, botime té kufizuara, apo

*4https://www.gofundme.com/pricing
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kopje té punés krijuese gjaté kohés qé po prodhohet. Mbéshtetésit gé mbéshtesin njé projekt
né Kickstarter marrin njé véshtrim té brendshé&m té procesit krijues dhe ndihmojné até projekt
té vijé né jeté.

— Kategorité e mbéshtetjes

Art, Revista me Vizatime (Comics), Kércim, Dizajn, Modé, Film & Video, Ushgim, Lojéra,
Gazetari, Muziké, Fotografi, Botime, Teknologji, Teatér.

— Cmimet & Tarifat

Dhurimet né Kickstarter jané “té gjitha” ose “asgjé”. Krijuesit*> paguhen nése projekti arrin
shumén e synuar. Mbéshtetési do té ofroj informacion mbi pagesén vetém nése projekti ka
arritur targetin né momentin e pérfundimit té afatit kohor. Shuma ekzakte e premtuar nga
mbéshtetésit éshté shuma qé Kickstarter do té grumbulloj. Nése fushata nuk ka arritur
shumén e synuar, krijuesit nuk do té paguhen, dhe fondet nuk do te grumbullohen.

Kickstarter mban 5%, pérvec ¢do tarife pér partnerét e pagesave.
— Afatet Kohore

Pasi projekti éshté shpallur, shuma e synuar dhe afati kohor nuk mund té ndryshohen.
Projektet né Kickstarter mund té zgjasin nga 1 - 60 dité.

INDIEGOGO

Themeluesit u frymézuan pér té krijuar Indigogo-n bazuar né eksperiencat e tyre personale
duke u munduar gé té sjellin né jeté ide dhe té fugizojné inovacionin. Komuniteti Indigogo ka
ndihmuar té sjellé né jeté mé shumé se 800,000 ide novatore gé prej 2008. Sot, grupi i
mbéshtetésve éshté mé shumé se 9 milioné me pérfagési nga 235 shtete dhe territore.
Indigogo ka krijuar njé partnerit me platformén me fokus dhurimin pér tu ardhur né ndihmé
OJF-ve, YouCaring.

— Rreth Platformés

Sé pari, Indiegogo deklaron se nuk i asiston projektet qé shfagen né platformé. Indigogo éshté
pozicionuar si njé komunitet gjithépérfshirés qé nuk vendos se cili projekt meriton té ngrej
fonde. Indiegogo lejon mé shumé kategori sesa Kickstarter, dhe nése njé projekt financohet
apo jo éshté né duart e mbéshtetésve té mundshém. Pér mé tepér, Indiegogo nuk zgjedh cilat
projekte do té promovojé né fagen e saj. Ajo ka zhvilluar algoritmin e vet té quajtur

*> Njé krijues &shté personi apo skuadra pas projekt idesé, té cilét punojné pér ta sjellé né jeté.
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"Gogofactor" pér té pércaktuar kété. Hapat gé Indiegogo pérdor nga konceptimi deri né
hedhjen né treg jané a) Crowdfunding - Ngritja e fondeve me njé fushaté crowdfunding! Fitoni
kapitalin fillestar dhe testoni idené tuaj duke i shkruar rrjetit té adoptuesve té hershém global
té Indiegogo's. b) Mbyllni fushatén tuaj me InDemand! Pas fushatés tuaj crowdfunding,
vazhdoni té mblidhni para dhe té ndértoni komunitetin tuaj me InDemand. Pa limite né
ngritien e fondeve. ¢) Tregu - Gjeneroni shitje té parakohshme né Indiegogo Marketplace!
Shitni produktin tuaj direkt tek njé audiencé konsumatorésh me fokus teknologjiné.

— Kategorité e mbéshtetjes

Platforma ka tre fusha kryesore: a) Teknologji & Inovacion - Audio, Kamera, Makineri,
Edukim, Energji & Teknologji e Gjelbér, Modé & Veshje, Ushgim & Pije, Shéndetési & Fitnes,
Shtépi, Telefona & Aksesoré, Produktiviteti, Transport, Udhétim & Aktivitete né Natyré; b)
Puné Kreative — Art, Revista me Vizatime (Comics), Kércim & Teatér, Film, Muziké, Fotografi,
Podkaste, Blogje, Lojéra Tavoline, Video-lojéra, Seriale Interneti & Shfagje Televizive; Shkrime
& Publikime; c) Projekte Komunitare — Kulturé, Mjedis, Té Drejtat e Njeriut, Bizneset Lokale,
Miréqgenie.

— Cmimet & Tarifat

Indigogo aplikon dy metoda financimi. a) Financim Fiks — Té gjitha dhurimet kthehen nése
projekti nuk pérmbush géllimin; Financim Fleksibél — Nése organizatorét e fushatés zgjedhin
kété ményré financimi, ata do té mbajné té gjitha kontributet edhe nése nuk pérmbushet
géllimi i fushatés. Financim Fleksibél &shté i pérshtatshém nése projekti nuk ka njé minimum
financimi.

Té nisésh njé fushaté me Indigogo éshté pa pagesé. a) Né pérgjithési, tarifa mbi té gjitha
fondet e ngritura &shté 5%. Pérvec késaj, procesorét e kartés sé kreditit/debitit vendosin njé
tarifé procesimi 3% + 0.3 pér transaksion.

— Afatet Kohore

Fushatat né Indigogo mund té zgjasin maksimumi deri né 60 dité. Megjithaté, kohézgjatja
ideale pér njé fushaté té suksesshme éshté 30-40 dité.

#PlatformatCrowdfundingmeFokusKapitalin

AngelList

AngelList éshté njé platformé online pér sipérmarrésit, investitorét éngjéj, dhe punékérkuesit
gé kérkojné té punojné né fushén e sipérmarrjes. E regjistruar né 2010 si njé kompani né San
Francisco, platforma ka mision demokratizimin e procesit té investimit dhe té ndihmoj
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sipérmarrésit me véshtirésité e tyre né ngritjen e fondeve. Qé prej 2015, fagja e internetit lejon
sipérmarrjet té ngrené fonde nga investitorét pa pagesé. Globalisht, AngelList garkullon rreth
175 dollaré ¢do vit pér sipérmarrje, qé jané rreth 600-700 sipérmarrje né vit. Mé shumé se
gjysma e tyre pérdor AngelList pér té rekrutuar staf gjithashtu.

— Rreth Platformés

Platforma shérben pér disa ¢éshtje té tilla si: a) Investim né Sipérmarrje — Ndértoni njé
portofol té larmishém té investimeve fillestare té fazés sé paré, marréveshjeve private dhe
ato té mbikéqyrura; b) Investimet me marréveshje - Investoni sé bashku me investitorét
kryesoré té réndésishém pér té hyré né oferta té larta; c) Investoni né Fondin e Sipérmarrjes
- Njé investim i tillé ju ekspozon né mé shumé se 100 sipérmarrije té tjera; d) Filloni puné né njé
Sipérmarrje - Punékérkuesit mund té aplikojné privatisht né 102,612 puné vetém me njé
aplikim. Megjithaté, shérbimi kryesor i platformés éshté bérja bashké e sipérmarrésve dhe
investitoréve. Fillimisht, njé sipérmarrés duhet té krijojé njé profil té sipérmarrjes dhe té
zgjedhé se cilét investitor mund té shohin profilin e tij. Ai mund té pérditésojé profilin dhe té
shtojé apo ndryshojé investitorét né cdo kohé. Nése sipérmarrési nuk éshté i gatshém té ndajé
profilin me investitorét, ai mund té zgjedhé zero investitoré. Cdo investitor né AngelList sheh
10-20 sipérmarrje té reja né lajmet e tyre ¢do dité. Administratorét do té lidhen me
administratorét dhe do té sugjerojné disa pérmirésime né profilin e sipérmarrjes. Pérvec késaj,
administrata e AngelList me ndihmén e disa investitoréve dhe skautéve shqyrtojné ¢do
regjistrim té regjistruar dhe nése ata e pélgejné, ata mund ta shpérndajné até tek investitorét
e tjeré.

— Cmimet & Tarifat

Pérdorimi i platformés AngelList nga sipérmarrjet pér té ngritur kapital éshté pa pagesé. Né
pérgjithési, investitorét paguajné njé tarifé prej 15% - 20% pér krijuesin e sindikatés. Kjo do té
thoté se investitorét do t'i paguajné menaxherit té sindikatés 15-20% té fitimeve té tyre. Rrjeti
"AngelList" do té paguajé tarifén prej 5% pér kapitalin e ngritur pérmes platformés.

— Afatet Kohore

Nuk ka njé afat apo limit kohor pér sipérmarrjet apo investitorét né AngelList.

FUNDERSCLUB
FundersClub u bé kompania e paré me kapital né internet né mars 2012. FundersClub ka né

platformén e saj sipérmarrjet mé té mira né boté. FundersClub krijon mundési investimi pér
fazén fillestare pérmes marrédhénieve té drejtpérdrejta, referencave nga investitoré qé jané
anétaré té platformés dhe themeluesit e tyre, si dhe lidhjet me inkubatorét kryesoré té
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sipérmarrjes, duke pérfshiré Y Combinator, firmat VC té shkallés sé larté si First Capital Round
dhe super engjéjt. Ata fillimisht investojné né fazén Fillestare dhe Seriné A dhe kérkojné té
ndjekin raundet e mévonshme. FundersClub ka financuar mbi 290 sipérmarrje me njé vleré
totali té investimit prej 115 milioné dollaré.

— Rreth Platformés

FundersClub shqyrton té gjitha sipérmarrjet pérmes njé procesi rigoroz, duke vlerésuar
produktin, ekipin, tregun, konkurrencén dhe parametrat e tjeré pérpara Komisionit té tyre té
Investimit, qé vendos se cila sipérmarrje do té vazhdojné né fazén tjetér. Njé panel i
pérzgjedhur prej mé shumé se 270 profesionistésh me pérvojé né fushén e sipérmarrjes mé
pas dérgon sugjerime pér ¢do sipérmarrje. Ky opinion i palés sé treté ofron té dhéna shtesé
pér té pércaktuar nése kompania ka ¢faré duhet pér té gené njé kompani e financuar nga VC.
Platforma i ndihmon sipérmarrésit té pérfitojné burime financiare dhe marrin késhilla pér té
rritur biznesin e tyre. Rrjeti i investitoréve pérbéhet nga 21,000 investitoré té engjéjve, 79% e
té ciléve jané drejtues té nivelit C, drejtoré, menaxheré dhe pronaré biznesi né pozité pér té
ndihmuar me késhilla dhe lidhje. Ekipii FundersClub pérfshin veteranét e sipérmarrjes qé kané
nisur, rritur , financuar, dhe jané doréhequr nga sipérmarrja e tyre. Ata i udhéheqin
themeluesit e tyre me mentorime.

— Cmimet & Tarifat

Nuk ka tarifé anétarésimi pér tu béré pjesé e FundersClub. Rishikimi i mundésive té
investimeve té ardhshme éshté falas. FundersClub merr interesa té mbartura pér investimet
e saj, qé éshté njé pérqindje e fitimeve nga njé investim. Tarifat périnvestim né fondet e vetme
té kompanisé: Fondet e njé Kompanie té vetme vlerésohen né bazé té performancés gé varion
nga 1-30% dhe njé tarifé mesatare vjetore e menaxhimit prej 0.25% - 3%. Tarifat pér investime
né Disa-Komapani: Fondet e Disa-Kompanive vlerésohen me njé performancé té bazuar nga 1
- 30% dhe njé tarifé mesatare vjetore prej 0.25% - 3%.

— Afatet Kohore

Nuk ka njé afat apo limit kohor pér sipérmarrésit apo investitorét né FundersClub.

COMPANISTO

Companisto éshté njé platformé crowdfunding me bazé né Berlin dhe me disa biznese engjéj,
specialisté té financave té korporatave dhe kompani té kapitaleve né rrjetin e saj. E themeluar
né vitin 2012, Companisto diferencon veten duke ofruar forma té ndryshme pagesash, duke
filluar nga pagesat e drejtpérdrejta pérmes kartés sé kreditit deri tek transfertat e parave té
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menjéhershme dhe tek transfertat bankare, duke lejuar investitorét té jené té vendosur kudo
né boté. Engjéjt e biznesit dhe investitorét marrin pjesé né inovacione té réndésishme,
kompani premtuese dhe ide gé shkruajné histori pérmes kapitaleve sipérmarrése. Né total,
platforma ka 94,674 investitoré, ndérsa 60,564,046 Euro jané investuar né sipérmarrije.

— Rreth Platformés

Né kété platformé, investitorét zgjedhin se né cilén sipérmarrje do té investojné. Ata mund té
investojné njé shumé qé ata zgjedhin né kompanité qé zgjedhin. | gjithé procesi i investimit
ndodh online, dhe kérkon vetém disa minuta. Investitorét marrin pjesé né kapital, pjesémarrje
me fitim, ose njé normé fikse interesi. Minimumi i shumés sé investimit pér njé investim me
kredi me pjesémarrje éshté 205 Euro. Né lidhje mé sipérmarrjet, Companisto kérkon njé
prezantim té shkurtér t& SIPERMARRJES, gé duhet té pérfshijé kéto pika: a) Konceptin e
biznesit - Informacion lidhur me punén e sipérmarrjes, si do ti zgjidhi sipérmarrja disa
probleme té tregut té tij, klientét bazé potencial; b) Ekipi — Informacion né lidhje me ekipin si
arsimi, eksperienca, personeli me kohé té ploté; c) Statusi Aktual i sipérmarrjes; d) Cila éshté
gjendja aktuale e sipérmarrjes - cilat géllime jané pérmbushur dhe cilat jané planet pér té
ardhmen; d) Pikat Unike e Shitjes (PUS) - Identifikimi i PUS-sé sé sipérmarrjes, duke shpjeguar
modelin e biznesit dhe ményrén se si sipérmarrja do té gjenerojé té ardhura né té ardhmen;
e) Industria (Konkurrenca) — Pércaktimi i tregut, sektori i biznesit, grupi i synuar,
konkurrentét, pozicioni né treg; f) Indikatorét Kryesor té Perfomancés (IKP) — IKP té
réndésishém, té ardhura tashmé té krijuara, parapagime, vizitorét, partnerét, patentat.

— Cmimet & Tarifat

Regjistrimi tek Campanisto dhe pérdorimi i platformés jané pa pagesé. Gjithashtu Companist-
at?® nuk paguajné tarifé pér pjesémarrjen e tyre. Companisto éshté financuar nga njé komision
buzuar né pérformancén e 15% té& shumés sé grumbulluar té investimit. Ky komision paguhet
nga sipérmarrja — jo nga Comanist-at. Té gjitha kostot té ngarkuara nga Companisto jané té
financuara nga komisioni. Sipérmarrja duhet té paguajé komisionin vetém nése financimi
rezulton i suksesshém. Comparisto gjithashtu merr njé komision me bazé performancén
(“tarifé mbajtése”) té 10% té pérfitimeve nga kompania pjesémarrése.

— Afatet Kohore

Nuk ka njé afat apo limit kohor pér sipérmarrésit apo investitorét né Companisto.

26 Me Companists i referohet investitoréve
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#PlatformatCrowdfundingmeFokusHuadhénien

ZOPA

Zopa éshté kompania e paré me fokus huadhénien nga individé tek individé té tjeré, e cila i
ofron atyre njé gqasje mé té thjeshté dhe me vleré mé té miré té kredive dhe investimeve. Kjo
platformé ka aprovuar 3.92 miliard pound né kredi me njé pérgindje mujore nga 3.1% né 34.9%.
Modeli Zopa ishte i pari né llojin e tij né boté, duke bashkuar drejtpérsédrejti persona gé
kérkojné njé kredi me normé té ulét me investitoré qé kérkojné njé normé té larté té kthimit.
Eshté online dhe efikase, sepse ul shpenzimet dhe lejon platformén té kalojé shpérblimet tek
klientét. Gjithashtu njé numér i institucioneve financiare investojné népérmijet késaj
platforme.

— Rreth Platformés

Investitorét investojné paraté e tyre né kontrata huadhénie pér jetégjatésiné e huas
(kohézgjatja qé merr huamarrési pér té paguar té gjithé krediné); megjithaté, huamarrésit
béjné pagesa né baza mujore. Investitorét zakonisht pérdorin kéto ri-pagesa pér té ri-
investuar né kredi té reja, me qéllim qé té shtojné interesin e tyre. Nga ana tjetér, nése njé
investitor déshiron té aksesoj né paraté e tyre, ata mund té zgjedhin ti marrin direkt kéto
shlyerje dhe jo té investojné né kredi té reja, ose mund té shesin kredité e tyre ekzistuese tek
investitoré té tjeré. Ekzistojné dy lloje investimesh a) Zopa core - Investoni né kredi me kthim
té parashikuar vjetor prej 4.5% né té gjithé tregjet kryesore me rrezik; b) Zopa Plus - Investoni
né tregje me rrezik mé té larté pér njé kthim mé té larté (5.2%). Kur huazoni njé hua, procesi
ka tre hapa: a) aplikanti duhet té zgjedhé sa té huazojé nga 1,000 né 25,000 pound dhe sa gjaté
(1-5 vjet); b) aplikanti duhet té plotésojé njé formular té thjeshté me té dhénat personale dhe
rrethanat té tyre; ¢) platforma mund té keté nevojé té kérkojé déshmi té identitetit, té té
ardhurave ose llogarisé bankare; d) nése miratohet, paraté do té transferohen brenda 3 ditésh
pune.

— Cmimet & Tarifat

Ekzistojné dy lloje tarifash né Zopa: a) Klientét e kredisé - Zopa paguan tarifén e aplikimit pér
té mbuluar koston operacionale té kredisé. Platforma aplikon njé tarifé shérbimi pér secilén
kontraté kredie, e cila zbritet drejtpérdrejté nga ¢do shlyerje e huamarrésit para se principale
dhe interesi té kalojné tek investitorét. Té dy tarifat jané pérfshiré né pérqgindjen vjetore té
kredisé; b) Investitorét — Zopa vendosin njé tarifé prej 1% nése njé investitor déshiron té shesé
kredité e tij/saj pér té aksesuar paraté e tyre shpejté. Pér ményra té tjera té térhegjes sé parave
éshté falas.
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KIVA

Kiva éshté njé organizaté jofitimprurése ndérkombétare, e themeluar né 2005 né San
Francisco, me misionin pér té zgjeruar aksesin financiar dhe ndihmuar komunitetet e
disavantazhuara té lulézojné. Kiva e bén kété duke financuar kredi dhe duke zhbllokuar
kapitalin, duke pérmirésuar cilésiné dhe koston e shérbimeve financiare dhe duke adresuar
barrierat themelore pér aksesin financiar né mbaré botén. Pérmes punés sé Kiva, studentét
mund té paguajné pér shkollim, graté mund té nisin biznese, fermerét mund té investojné né
pajisje dhe familjet mund té pérballojné kujdesin shéndetésor té nevojshém. Kiva ka investuar
1.3 miliardé dollaré né kredi me njé normé shlyerjeje prej 96.9%. Nése kreditimi pér miqté né
komunitetin tuaj ose persona né gjysmén e botés (dhe pér shumé, éshté té dyja), Kiva krijon
mundésiné pér té luajtur njé rol té vecanté né historiné e dikujt tjetér. Kiva rikrijoi
mikrofinancén me kushte mé fleksibél, duke mbéshtetur projekte né komunitet apo duke ulur
kostot pér huamarrésit.

— Rreth Platformés

Fazat e marrjes sé kredisé jané: a) Njé huamarrés aplikon pér njé kredi — Kredité e Kiva jané té
lehtésuara népérmjet dy modeleve, kredi me partneritet dhe kredi e drejtpérdrejté, kéto
metoda u mundésojné atyre té arrijné numrin mé té madh té personave né mbaré botén. Pér
kredité me partneritet, huamarrésit aplikojné pér njé partner lokal té fushés, i cili menaxhon
krediné né terren. Pér kredité e drejtpérdrejta, huamarrésit aplikojné pérmes fages sé
internetit té Kiva; b) Kredia kalon pérmes procesit té shqyrtimit dhe miratimit — Kredité me
partneritet lehtésohen kryesisht nga organizatat jofitimprurése lokale apo institucionet e
huadhénies, té cilat miratojné kérkesén e kredisé. Kiva bén kérkim té hollésishém dhe
monitorim té vazhdueshém pér secilin prej kétyre partneréve né terren. Kredité e
drejtpérdrejta miratohen pérmes "nénshkrimit social", ku besueshméria pércaktohet nga
miqté dhe familja qé kreditojné njé pjesé té kérkesés pér kredi ose nga njé avokat i miratuari
Kiva-s pér huamarrésin; c) Kredia postohet né Kiva pér tu mbéshtetur nga huadhénésit - Né
varési té llojit té kredisé, njé Partner Lokal ose huamarrési ngarkon detajet e kredisé né sistem.
Pastaj, rrieti ndérkombétar i vullnetaréve ndihmon né redaktimin dhe pérkthimin e kredive,
pérpara se ata té shfagen né fagen e internetit pér huadhénésit qé té ngrené fonde; d)
Periudha e ngritjes sé fondeve: Huadhénésit mund ta mbéshtesin krediné duke filluar nga 25
dollaré ose mé shumé; e) Pérfundimi i ngritjes sé fondeve; f) Huamarrési shlyen krediné -
Huadhénésit marrin pagesa me kalimin e kohés, bazuar né itinerarin e caktuar té ri-pagimit
dhe aftésiné e huamarrésit pér té shlyer. Pagesat shkojné né llogarité e huadhénésve né Kiva.
Kreditorét pérdorin pagesat e marra pér té financuar hua té reja, pér té dhuruar ose térhequr
paraté.

36| Page


https://www.kiva.org/

— Kategorité e mbéshtetjes

Graté, Bujgésia, Edukimi, Refugjatét, Ekologjia, Bagéti, Arte, Projekte né Mbarim, Prindér té
vetém, Shéndetési, Ushqgim, Ujé dhe higjiena publike, Zona me konflikt.

— Cmimet & Tarifat

Kiva mbulon dy té tretat e kostove operative népérmjet donacioneve vullnetare té béra nga
huadhénésit e Kiva. Grantet dhe donacionet nga fondacionet dhe mbéshtetésit mbulojné
pjesén e mbetur té kostove. Kiva kurré nuk vendos interesa pér kredi dhe nuk i merr asnjé
tarifé huadhénésit. Té gjitha fondet e huazuara pér Kiva shkojné né fondet e kredive.

Aneks 2: Shembuj nga Shqipéria
Down Syndrome Albania*’

Down Syndrome Albania (DSA) éshté njé organizaté jofitimiprurése, e cila prej 7 vitesh ofron
shérbime pér fémijét me sindromén Down né Shqipéri. DSA ka eksperimentuar me ngritjen e
fondeve online duke organizuar dy fushata crowdfunding. Fushata e paré ishte me MaasBesa,
njé fondacion me bazé né Ameriké, i cili organizoi njé fushaté vecanérisht pér DSA népérmjet
facebook me géllim grumbullimin e 5,000 dollaré pér njé muaj. Fushat arriti géllimin brenda
afatit kohor, dhe pjesa mé e madhe e donatoréve ishin individé nga SHBA.

Fushata e dyté titullohej “Adopto njé terapi pér 21 Euro né muaj”’. Né bashképunim me
Raiffeisen Bank, DSA arriti té pérdorte pér kété fushaté opsionin dhuro. Fakti gé Banka
Raiffeisen ishte njé donator i rregullt i DSA ishte njé garanci pér bankén. Si rrjedhim, ata
ndihmuan DSA té krijonte opsionin dhuro né fagén e internetit té DSA. Vlera e dhurimit pér
kété fushaté mund té varionte nga 8 deri né 21 EUR né muaj. Terapia nuk kushtonte 21 Euro
né muaj, por kjo ishte vetém njé shumé simbolike, gé pérkoi me Ditén Ndérkombétare té
Sindromés Down, né 21 Mars. Kjo fushaté arriti té€ grumbulloi rreth 3000 - 4000 Euro. Né lidhje
me llojin e dhuruesit, 90% ishin individé nga Shqgipéria dhe pjesa tjetér nga jashté vendi.

Né té dy fushatat, donatorét ishin individé sepse bizneset kané shumé procedura dhe kané
nevojé pér njé marréveshje dhurimi, ndaj éshté e véshtiré pér dhurime té drejtpérdrejta.

Megenése ishte njé organizaté tjetér qé organizoi fushatén, nuk pati asnjé véshtirési pér
fondacionin edhe né lidhje me transferimin e fondeve. Né lidhje me fushatén e dyté, DSA u
mundua té kontaktonte me banka té tjera né fillim, por asnjéra pérvec Raiffeisen nuk pranoi
té bashképunonte sepse pretenduan gé Ligji Nr. 9917/2008 “Pér Parandalimin e Pastrimit té

*Intervisté me Zj. Emanuela Zaimi Drejtore dhe Themeluese e Fondacionit Down Syndrome Albania
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Parave dhe Financimit té Terrorizmit”28 ishte njé pengesé. Né té njéjtén kohé&, DSA éshté
munduar té pérdori platforma té tjera crowdfunding, por né shumé prej tyre, Shqipéria nuk
ishte e pranueshme pér té aplikuar. Ata patén njé eksperiencé me platformén Generosity, por
nuk rezultoi e suksesshme. Ata vendosén njé target té larté, qé sébashku me gabime té tjera
si mungesa e njé marketingu strategjik, mungesé e njohjes sé platformés rezultoi né njé
fushaté jo té suksesshme.

DSA deklaroi gé ka njé mungesé té besueshmérisé né iniciativa té tilla né Shqipéri, por nga ana
tjetér, éshté i nevojshém njé staf i dedikuar pér té mirémbajtur njé komunikim té
vazhdueshém, pér té informuar donatorét rreth progresit té projektit, si dhe transparencé mé
té larté lidhur me rezultatet e fushatés. Pérvec kétyre sfidave, ata pranojné se platformat
crowdfunding kané dhéné provén gé jané efektive né ngritjen e fondeve.

Bazuar né eksperiencén e tyre, DSA sugjeron gqé njé organizaté jofitimprurése duhet té
pércaktojé géllime realiste brenda afatit kohor, té rekrutojé staf té dedikuar dhe té kualifikuar
pér té kryer promovime pro-aktive, né ményré gé té arrihen rezultate té€ mira. DSA shpjegoi
se mjedisi ligjor dhe fiskal mbi filantropiné duhet té pérmirésohet né ményré qé té mos krijojé
pengesa dhe lehtésojé barrén e donatoréve.

Diakonia Agapes>®

Fondacioni Fryma e Dashurisé — Diakonia Agapes zyra sociale, zhvilluese dhe e emergjencés e
Kishés Orthodhokse Autogefale té Shqipérisé. Qé prej 1992, Diakonia Agapes merret me
emergjencat dhe mbéshtet personat né nevojé, si dhe punon me graté e disavantazhuara né
zonat rurale né terma té edukimit, shéndetésisé, dhe fugizimit té kapaciteteve né bujgésiné.

Diakonia Agapes krijoi fushatén “Gra té Shéndetshme, Familje té Shéndetshme” duke
pérdorur platformén crowdfunding GlobalGiving. Gjaté Néntorit dhe Dhjetorit 2017, arriti té
grumbullonte 6,000 dollaré nga 40 donatoré té ndryshém pér kété fushaté. Pér té fituar njé
vend né platformé, organizata duhet té plotésonte kéto kritere dhe té grumbullonte 5,000
dollaré. Né terma statistikore, 95% e dhurimeve ishin nga individé, shumica e tyre ishin nga
jashté shtetit. Individét nga Shqipéria ishin kryesisht pjesé e rrjetit té€ Diakonia Agapes.

28 Ligji Nr. 9917 “Pér Parandalimin e Pastrimit té Parave dhe Financimit té Terrorizmit” i ndryshuar, daté
19.05.2008. Gjendet né: Url:
http://wwwi1.fint.gov.al/images/Ligji 9917 _date 19 05 2008 Per Parandalimin_e_ Pastrimit_te Parave dhe Fi
nancimin_e_Terrorizmit_i_ndryshuar.doc

»|ntervisté me Zj. Garentina Gramo, Drejtore e Fondacionit Diakonea Agapes (Fryma e Dashurisé), pjesé e
Kishés Orthodhokse Autogefale té Shqipérisé
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Népérmjet fushatés, organizata arriti té ofronte vizita shéndetésore pér 80 gra nga zonat
rurale, por ata nuk e kané arritur ende ta plotésojné térésisht qéllimin.

Organizata iu nénshtrua procesit té verifikimit nga platforma GlobalGiving, e cila kryen njé
proces rigoroz kérkimor mbi c¢do organizaté. Platforma grumbulloi dhe rishikoi
dokumentacionet si dokumentat ligjor, té& dhénat financiare, materialet e programit dhe listat
e stafit té larté dhe anétaréve té bordit, né ményré gé té vértetohet se organizata ishte né
gjendje té koordinonte fushatén. Pasi organizata u bé pjesé e platformés, raporton tek
GlobalGiving ¢do tre muaj rreth rezultateve, funksionalitetit té fushatés, et;.

Organizata shpjegoi qé éshté e nevojshme té caktohet njé staf i dedikuar pér kété proces pér
té marré pjesé né trajnime, webinars té organizuar nga platforma, pér té promovuar fushatén
dhe pér té rritur vizibilitetin e tij, pér té raportuar tek platforma, dhe pér té mirémbajtur
komunikimin me ta. Mungesa e njé stafi té dedikuar, si dhe mungesa e njé plani té detajuar
mbi fushatén, dhe njohuri té dobéta mbi operacionet e platformés véshtirésuan menaxhimin
e té gjithé procesit. Nga ana tjetér, organizata nuk u pérball me asnjé problem lidhur me
autoritetet e tatim taksave, dhe platforma transferoi fondet lehtésisht.

Diakonia Agapes mésoi shumé rreth procesit, dhe padyshim do té pérdorin platformat
crowdfunding pér projekte té tjera afatshkurtra dhe konkrete. Mésimet e nxjerra do té
pérdoren pér té arritur rezultate mé efektive né té ardhme.

Disa nga pengesat qé ndalojné OJF-té té pérdorin kéto platforma sipas eksperiencés sé
Diakonia Agapes jané: a) mungesa e besimit né iniciativa né terren, e cila &shté krijuar kryesisht
pér shkak té mungesés sé transparencés né pérdorimin e fondeve; b) mungesa e kulturés sé
OJF-ve pér té shitur, promovuar produktet/shérbimet dhe lidhje me individé; ¢) mungesa e
kulturés filantropike né Shqipéri; d) mungesa e burimeve njerézore dhe stafit té afté qé
punojné me teknologjiné.

Diakonia Agapes mésoi shumé rreth procesit, dhe padyshim do té pérdorin platformat
crowdfunding pér projekte té tjera afatshkurtra dhe konkrete. Mésimet e nxjerra do té
pérdoren pér té arritur rezultate mé efektive né té ardhme.

Disa nga pengesat qé ndalojné OJF-té té pérdorin kéto platforma sipas eksperiencés sé
Diakonia Agapes jané: a) mungesa e besimit né iniciativa né terren, e cila éshté krijuar kryesisht
pér shkak té mungesés sé transparencés né pérdorimin e fondeve; b) mungesa e kulturés sé
OJF-ve pér té shitur, promovuar produktet/shérbimet; ¢) mungesa e kulturés filantropike né
Shqipéri; d) mungesa e burimeve njerézore dhe stafit té afté qé punojné me teknologjiné.
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